
Scuola di lingua inglese
accreditata dal British
Council con 30 anni di
attività

PRINTED ON: April 1, 2026, 8:15 PM (EST) PUBLISHED ON: April 1, 2026, 3:35 PM (EST) UPDATED ON: April 1, 2026, 7:15 PM (EST)





GROSS REVENUE
$ 897,000

EBITDA
$ 430,000

BUSINESS TYPE
Educational Business

COUNTRY
Regno Unito

BUSINESS ID
L#20261024

Scuola di lingua inglese accreditata dal British Council
con 30 anni di attività

Un’azienda di insegnamento della lingua inglese (ELT) di lunga data e di grande
reputazione, situata in una storica città mercato dell’Inghilterra orientale, vicino a una
prestigiosa città universitaria. Con oltre 30 anni di storia operativa e l’accreditamento
del British Council, l’azienda beneficia di solidi rapporti con gli agenti internazionali, di
una domanda costante da parte degli studenti e di un modello collaudato che genera
denaro.

Punti salienti

Performance finanziarie interessanti: 1,53 milioni di sterline di fatturato con 430
mila sterline di profitto operativo (margine superiore al 28%) e 897 mila sterline
di profitto lordo (margine del 58,5%), a dimostrazione di una forte redditività ed
efficienza operativa.
Solida posizione di cassa: 487.000 sterline di liquidità in banca, a sostegno della
stabilità finanziaria e delle future iniziative di crescita.
Mercato unico դիրzione: L’unico fornitore di ELT della sua città, che offre un chiaro
vantaggio competitivo senza concorrenza diretta a livello locale.
Rete globale consolidata: oltre 200 agenti internazionali con un alto numero di
prenotazioni ripetute; gli studenti in genere pagano in anticipo, sostenendo una
forte dinamica del capitale circolante.
Operazione “chiavi in mano”: Un team di gestione esperto in loco con un
coinvolgimento minimo del proprietario, per garantire una transizione e una
scalabilità senza problemi.
Segmento giovanile in crescita: Forte impulso ai programmi per bambini e
ragazzi, un fattore chiave per la crescita futura.
Sinergie di costo immediate: risparmi annuali di £135k-£200k disponibili per un
nuovo proprietario grazie all’ottimizzazione dei costi legati al proprietario.

Opportunità di crescita

Espansione del programma Erasmus (2027): Lancio di corsi di formazione per
insegnanti con un potenziale di 50.000 sterline nel primo anno.
Corsi di integrazione per studenti: L’aumento della partecipazione dal 9% al 20%
potrebbe portare a c. 175.000 sterline di entrate aggiuntive con requisiti
infrastrutturali minimi.
Vantaggi dell’alloggio: Espansione della rete di famiglie ospitanti supportata da
nuovi insediamenti abitativi locali; basso capex (~£10k).
Marketing ed eventi: L’aumento della partecipazione a workshop e conferenze
potrebbe portare a 1.000 settimane di studio in più all’anno (circa 700.000
sterline di entrate) con un investimento limitato (circa 15.000 sterline all’anno).
Flussi di entrate accessorie: Opportunità di upselling ad alto margine tra cui
attività, escursioni e programmi sociali.
Strategia dei prezzi: Il continuo aumento delle tariffe annuali (~8%) potrebbe
generare entrate incrementali di oltre 100.000 sterline nei prossimi tre anni.
Espansione della capacità: L’eventuale affitto di locali vicini potrebbe aumentare
la capacità fino a 100 studenti a settimana (fino a 5.000 settimane di studenti in
più / circa 3 milioni di sterline di entrate).
Investimento in residence per studenti: Modesto investimento annuale (~£30k)
per migliorare l’offerta di alloggi e assicurarsi prenotazioni di gruppo ripetute.
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